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     Бабаян, И. 21 бесплатный сервис в помощь предпринимателю / И. Бабаян // Наука продаж: 

от технологии к искусству. – 2019. – № 1. – С. 18-20. 

   В современном мире можно заменить роботу сотни человек функционалом нескольких 

программ. Предлагаем подборку полезных сервисов, которая поможет значительно сократить 

расходы 
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     Денисов, М. Когда исчезнут консультанты? / М. Денисов // Наука продаж: от технологии к 

искусству. – 2019. – № 1. – С. 5-7. 

  Кто и ради чего нанимает консультантов? Можно ли без них обойтись? 
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     Жалило, Б. Можно ли сокращать маркетинговый бюджет в кризис? / Б. Жалило // Наука 

продаж: от технологии к искусству. – 2019. – № 1. – С. 22-25. 

Что такое маркетинговый бюджет? Это затраты на эксперименты или инструментарий для 

роста продаж и прибыли? Этот вопрос раскрывает автор в своей статье 
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     Мнацаканян, А. Межфункциональная война или синдром далеков / А. Мнацаканян // Наука 

продаж: от технологии к искусству. – 2019. – № 1. – С. 2-4. 

Истории о топ-менеджерах внутри одной компании 
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     Оттинг, Д. Как бренды играют на ваших чувствах / Д. Оттинг // Наука продаж: от технологии 

к искусству. – 2019. – № 1. – С. 26-27. 

Об эмоциональной рекламе и брендах 
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     Панин, Р. Как продавать на международных рынках: 12 регионов мира / Р. Панин // Наука 

продаж: от технологии к искусству. – 2019. – № 1. – С. 12-16. 

  Что надо знать о деловой культуре другой страны, менталитете и особенностях 

бизнес-коммуникаций с иностранными партнерами, с которыми вы планируете сотрудничать 
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     Соловьев, С. Почему борьба с блокировкой рекламы разорит Ваш бизнес / С. Соловьев // 

Наука продаж: от технологии к искусству. – 2019. – № 1. – С. 28-31. 

Рынок онлайн-рекламы не готов к новой реальности. Это становиться проблемоц для многих 

видов бизнеса 
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     Хэлпер, М. Как написать сценарий продаж? / М. Хэлпер // Наука продаж: от технологии к 

искусству. – 2019. – № 1. – С. 10-11. 

  Несколько советов для тех, кто хочет составить сценарий продаж, но не знает с чего начать 

 

  

  

  

  

  

  

  

  
 


